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Na área de inovação, existem diversos programas voltados para fomentar, engajar, gerenciar e financiar a inovação 
dentro da empresa. Esses programas atuam de forma integrada, como uma engrenagem, complementando-se 
mutuamente para viabilizar o processo inovador

Programa INOVA
HUB de Inovação Aberta

Arena Inovação
Apresentação e premiação de projetos 
com resultados

Semana de Inovação
Evento anual para promover a 

inovação e expor projetos

Agentes de Inovação
Representantes da inovação em
Diretorias da CPFL

Trilha de Inovação
Treinamento em inovação na 
Universidade Corporativa

Minuto de Inovação
Conteúdo de inovação 
compartilhado semanalmente

Produtos
Gerenciamento pós-projeto

INLAB
Programa de ideias para 

resolver desafios

P&DI
Projetos de Pesquisa e 

DesenvolvimentoIBP
Innovation Business

Partner



A gestão de produtos tem como objetivo monitorar as soluções de desenvolvidos mensurando o seu ganho 
econômico e estimulando a obtenção de retorno financeiro, além de orientar o desenvolvimento de novos 
produtos e soluções 

• Desenvolvimento de produtos e monitoramento das soluções empregadas

• Avaliação de mercado e potencial de aplicação de soluções desenvolvidas pelos programas de inovação

• Execução de estratégias de marketing de produtos

• Gestão da propriedade intelectual e royalty

Descrição do 
Programa

Highlights

Desenvolvimento

Comercial

Evolução do 
portfolio

Todas as soluções de inovação mapeadas em uso na CPFL somam 105 R$MM em ganhos econômicos

Participação no SENDI e CITENEL na modalidade estande com foco em apresentar nosso portfólio de produtos. Um destaque foi a assinatura do acordo de 
licenciamento DAP/DAN com a participação da ANEEL.

Thermovision

Retorno ecônômico

SENDI and CITENEL

Redefinição da estratégia do produto e mapeamento do mercado prioritário para exploração de 2025 – 2030 com foco na expansão do uso do 
produto e aumento da receita de royalties.

Poste Autoaterrado

Realização de Provas de conceito em outras distribuidoras com o intuito de validação do produto e abertura de mercado.  Além disso, a IELCO, distribuidora 

de energia no Equador, adquiriu quatro kits Thermovision, representando um investimento de 1,8 MM de BRL.

Monitoramento 
de uso interno

Desenvolvimento

Comercial



ERAnalytics: soluções integradas (web) e customizadas (in-house, tailored
solutions)

Permissões de acesso (configurável): 

✓ Equipe de engenharia: HC, RegPerdas, medições, gestão de ativos

✓ Equipe comercial: RecupERA

✓ Equipe O&M: MicroGD, CMD

Possui integração de bases de dados: 

✓ Engenharia: BDGD, GIS, SCADA

✓ Comercial: SAP (HANA), CLTP

✓ Operação: ADMS

Utilizado em 6 diretorias (RE, RC, DP, DR, DJ, SP) –
mais de 150 usuários distintos



ERAnalytics: soluções integradas (web) e customizadas (in-house, tailored
solutions)

GISCO DB 
(elétrico, 

comercial, 
operação)

Smallworld

(GIS)

Comercial 
(SAP)

MMGD, 
Inspeções

Operação

(ADMS)

Dados 
complementares 
(planilhas, DDA)

BDGD expandida com histórico da rede (topologia, energias, 
HC, PNT, manobras) e de solicitações de conexão de MMGD

DADOS

Cálculo de PT 
(RegPerdas)

FRAMEWORK 
(Cálculos / 

Simulações)

Cálculo de HC, 
reforços, 
relatórios

Gestão PNT
(RecupERA)

Gestão de 
ativos

Integração 
com CYME, 

ANAREDE etc.

Medições
(visualização e 

processamento)

FRAMEWORK

Usuário via interface web

VISUALIZAÇÃO / ESTUDOS

• Plataforma integrada para múltiplos processos já 
é realidade na CPFL

• Não existe solução comercial com este nível de 
integração



ERAnalytics: HC – visão da solução MicroGD e MiniGD

Problema: como gerenciar os pedidos diários de conexão de MMGD 

seguindo as regulações, normas e procedimentos?

Solução: desenvolver métodos baseados em data analytics para 

determinar automaticamente:

✓ Impactos (incluindo fluxo reverso)

✓ Opções de conexão (mínimo de 5 opções regulatórias)

produzir relatórios padronizados:

✓ Relatórios técnicos e financeiros (OE e OC)

✓ Relatórios para reprodutibilidade dos resultados

✓ Lista de priorização (filas) 

e integrar com processos e softwares legados (e.g., CYME)

Pedido de 
conexão

GIS

SCADA

SAP Soluções baseadas em 
data analytics

Números de 2026 (maio/2026):

MiniGD: 
✓Núm. de estudos: 4,600+
✓Núm. de usuários: 50+
✓Núm. relatórios: 1,800+

MicroGD: 

✓Núm. de estudos: 300,000+
✓Núm. de usuários: 80+
✓Núm. de relatórios: 40,000+

Tempo processamento 
médio: 1-2 minutos

Custo evitado anual MicroGD: R$ 12,7 milhões – Controladoria CPFL



ERAnalytics: HC – visão da solução MicroGD e MiniGD

Gestão de 
equipes

Gestão de 
capacidade 

(HC)

Gestão de 
reforços



ERAnalytics: RecupERA – gestão de conexão de MMGD a revelia

75 kWp registrados
211 kWp estimados
338 placas (estimação) 34 kWp registrado

86 kWp estimado

Transformador MT/BT: 45 kVA
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